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… en demandant aux élèves de prendre des notes pour pouvoir répondre à quelques 
questions.

Repérer l’activité de l’entreprise. 
commerce en matériels de travaux publics et manutention
• Repérer sur la carte du commerce interentreprises et le circuit du commerce 
interentreprises.
• Repérer fournisseurs et clients principaux.
• Une "bonne entreprise" selon le technico-commercial.

Les grandes tâches expliquées sur la vidéo :
• Démarcher des entreprises clientes pour leur vendre ou leur louer du matériel.
• Présenter des produits, faire leur démonstration et les mettre en route chez le client.
• Négocier les contrats.

• Compétences techniques.
• Compétences relationnelles.
• Compétences gestionnaires.

Age, formation initiale, expérience et parcours professionnel.
Projets.

• Bien industriel

• Equipements

• Logistique

• Déplacement professionnel

• Clientèle

• Prospection

• Marge commerciale

• Formation continue

• Connaissances théoriques

• Diplôme

• Qualification professionnelle

Objectif : Sensibiliser aux métiers et à 
l'activité du commerce interentreprises.

Matériel : Les deux affiches "carte du 
CIE*" et "circuit du CIE" + matériel de 
projection permettant de regarder la vidéo 
métiers à partir du DVD ou du site web.
*CIE : commerce interentreprises

Prérequis : Aucun.  




