LE CIRCUIT m

DU COMMERCE INTERENTREPRISES

Poids économique du

commerce interentreprises

* 35 % de 'ensemble du commerce
» 4 % de la valeur ajoutée nationale
* 17 % des exportations
* 31 % des importations

FOURNISSEURS

e Producteurs francgais
e Producteurs étrangers
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METIERS COMMERCIAUX

Les commerciaux représentent prés de
la moitié des salariés de la branche.

La plupart ont une double compétence,
technique et commerciale.
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TRANSPORT - LOGISTIQUE

Les professionnels du transport
et de la logistique assurent le
fonctionnement de la chaine
d'approvisionnement, en veillant
aux délais et aux contraintes de

Au service du client

Le commerce interentreprises approvisionne les
professionnels. Ces commercants sont des grossistes : ils
ne touchent pas le consommateur final, contrairement aux
“détaillants”. Ils rendent de nombreux services & leurs
clients : donner accés a d'autres produits d’'un bon
rapport qualité prix, les conseiller, les approvisionner
dans les conditions voulues...
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CLIENTS

e Artisans

e Entreprises
e Collectivités
e Grande
distribution

e Détaillants
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Option découverte professionnelle 3 heures
www.capinterentreprises-latribu.com



